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Rok 2010 przyniesie gospodarcze ozywienie, ktorego symptomy sg juz wyraznie widoczne. Zagroze-
niem dla rynku moze by¢ polityka pracy ,po kosztach”, ktérg prowadzi wiele firm, bedacych w pod-
bramkowej sytuacji z powodu kryzysu - uwaza Wiestaw Kapral, Przewodniczacy Rady Nadzorczej
i jeden z zatozycieli INTROL S.A..

Niespetna dwa i p6t roku po wejsciu na gietde INTROL S.A. konse-
kwentnie realizuje plany inwestycyjne i konsolidacyjne. Pokrzyzowat
je nieco kryzys oraz fakt, ze nie wszystkie przejete spoétki byly w stanie
rozwijac sie tak szybko, jak oczekiwat tego od nich inwestor.

- Sadzilismy, ze zakupione przez nas firmy szybciej wpisza sie w struk-
tury grupy kapitatowej. Okazato sie jednak, ze niektére z nich wy-
magaja dodatkowej opieki. Nie wystarczy tylko ustalenie zasad oraz
wyznaczenie celéw - przyznaje Wiestaw Kapral.

W celu usprawnienia proceséw konsolidacyjnych w INTROL S.A. po-
stanowiono powota¢ nowego Wiceprezesa Zarzadu.

Wtodzimierz Bartold jest zwigzany z Grupa od 1997 roku (petnit funk-
cje Prezesa Zarzadu w Przedsiebiorstwie Automatyzacji i Pomiaréw
INTROL Sp. z 0.0.); od pierwszego kwietnia br odpowiada za rozwdj
i usprawnienie zarzadzania przejetymi przedsiebiorstwami.
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Dobre perspektywy dla Grupy

Zdaniem Wiestawa Kaprala, w tym roku nastapi ozywienie na rynku
budowlanym. Jedng z inwestycji INTROLU S.A. zwigzana z ta branza
jest planowany zakup firmy, ktéra zajmuje sie systemami klimatyzacji.
Katowicka Spotka prowadzi juz zaawansowane rozmowy w tej spra-
wie.

Wiestaw Kapral dodaje, iz Grupa INTROL S.A. konsekwentnie realizu-
je strategie przyjeta po wejsciu na GPW, ktéra polega na budowaniu
grupy kapitatowej zdolnej do realizacji catych kontraktéw - od projek-
tu po wykonawstwo.

- Obserwujemy wyrazne symptomy ozywienia jesli chodzi o zamoéwie-
nia na nasze ustugi. Juz teraz mamy duzo pracy, a portfel zaméwien
praktycznie wypetniony. Z perspektywy kilku pierwszych miesiecy
rok zapowiada sie catkiem dobrze — méwi Kapral.

JCommerce - zbudowani na entuzjazmie

Ostatnim waznym zakupem INTROLU jest JCommerce SA, spotka
z branzy IT. Efektem tej transakgji jest poszerzenie oferty Grupy o no-
woczesne rozwigzania w zakresie IT.

- Korzysci sg obopodlne. My potrzebowalismy w swoich ustugach roz-
wigzan wspomagajacych zarzadzanie, w jakich specjalizuje sie JCom-
merce - systemdw, ktérych zastosowanie pozwala odkry¢ dodatkowe
obszary zysku, rozwoju i eliminowac straty. Oni zyskali silnego bizne-
sowego partnera, dzieki ktéremu moga dotrze¢ do wiekszych inwe-
storéw — mowi Wiestaw Kapral.

Zatozyciel INTROLU dodaje, ze do zakupu najbardziej przekonat go
dynamiczny rozwdj firmy. Zesp6t 40 informatykéw zostat zbudowany
w krétkim czasie i szybko odnalazt sie na rynku.

- Przygladalismy sie tej spétce juz od dawna. Bardzo podobato nam
sie, ze firma zbudowana zostata przez zespédt specjalistow, informa-
tykow i jej rozwoj oparty byt od poczatku na entuzjazmie miodych
ludzi — méwi Kapral.

Obie firmy powrdcity do rozméw w czasie, kiedy JCommerce zaczeta
mie¢ ktopoty spowodowane kryzysem ekonomicznym, ktéry w du-
zym stopniu uderzyt wtasnie w ustugi IT. Dzi$ widoczne sa juz pierw-
sze efekty dziatart zwigzanych z poprawa funkcjonowania spétki. 23
marca JCommerce podpisata duzy kontrakt z Ministerstwem Rozwo-
ju Regionalnego (o wartosci ok. miliona ztotych), na przygotowanie
aplikacji udostepnianych beneficientom Programu Operacyjnego
Kapitat Ludzki. Zaczynaja takze odzywac kontrakty zawieszone z po-
wodu kryzysu, np. z duzg firnska firma.

Jednym z najwazniejszych dla spotki osiggnie¢ w ostatnim czasie jest
uzyskanie statusu ,Srebrnego Partnera” w programie SAP PartnerEd-
ge - to prestizowa nagroda przyznawana za kompetencje i efektyw-
nos¢ we wprowadzaniu innowacyjnych technologii SAP w sektorze
matych i srednich przedsiebiorstw w Polsce. JCommerce od 2008
roku jest aktywnym partnerem SAP BusinessObjects — wiodacego
dostawcy oprogramowania klasy Business Intelligence.

- Ubiegly rok rzeczywiscie nie nalezat do najtatwiejszych i to zaréw-
no na polskim jak i Swiatowym rynku. Z tego powodu, w JCommer-
ce doktadalismy wszelkich staran, aby mimo kryzysu wykorzystac

wszelkie szanse rozwoju i wejs¢ w kolejny rok z nowymi mozliwoscia-
mi i perspektywami. Wiasnie dlatego jeszcze bardziej staralismy sie
umocni¢ pozycje firmy poprzez: prestizowe partnerstwa — uzyskanie
statusu ,Srebrnego Partnera” SAP i IBM Advanced Business Partner,
znaczne poszerzenie oferty rozwigzan i ustug Business Intelligence
oraz dofaczenie do notowanej na Warszawskiej Gietdzie Papieréw
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Wartosciowych Grupy Kapitatowej INTROL
S.A. Dziafania te wraz z cigglym podnosze-
niem kwalifikacji jak najbardziej optacity sie
- juz teraz, na poczatku roku zauwazamy ko-
rzystne efekty. Dlatego, bogatsi w doswiad-
czenia, nie mamy powodu by ba¢ sie roku
2010. Jestesmy gotowi na kolejne wyzwania.
- mowi Piotr Zyguta, Prezes Zarzadu JCom-
merce S.A.

Réwnie waznym, jak partnerstwo z SAP
obszarem rozwoju firmy , jest rozpocze-
cie wspotpracy z IBM, swiatowym liderem
w dziedzinie dostarczania nowoczesnych
technologii informatycznych i uzyskanie ty-
tutu IBM Advanced Business Partner. Dzieki
posiadanym certyfikatom, kompetencjom,
referencjom w obszarach produktowych Co-
gnos oraz InfoSphere JCommerce uczestni-
czy tez w programie IBM Software ValueNet
i posiada tytut IBM Value Added Reseller.

- Bliska wspotpraca z SAP oraz IBM pozwoli-
ta nam umocni¢ i znacznie wzbogacic¢ ofer-
te ustug Business Intelligence skierowang
zaréwno do firm polskich jak z panstw Unii
Europejskiej. Partnerstwa te, to nie tylko
potwierdzenie kompetencji i kwalifikacji
naszych pracownikéw, ale takze dostep
do najnowszych narzedzi, technologii oraz
wsparcia technicznego. Dzieki temu mo-
zemy oferowac ustugi na jeszcze wyzszym
poziomie i dostarcza¢ niezawodne, idealnie
dostosowanego do potrzeb klientéw opro-
gramowanie — méwi Paulina Pietrucha, spe-
cjalista ds. marketingu JCommerce.

O skali rozwoju JCommerce najlepiej swiad-
cza klienci, z ktérymi spétka nawiazuje
wspotprace. W grupie firm, ktére w ostat-
nim czasie podpisalty z JCommerce kon-
trakty znajdujag sie m.in.: Powszechna Kasa
Oszczednosci Bank Polski S.A., oraz spotka
Siemens. - Przedsiebiorstwa te skorzystaty
z naszej oferty szkoleniowej Business Intel-

Polski Przemyst | 50 | czerwiec 2010

ligence, ktéra w najblizszym czasie planuje-
my jeszcze bardziej poszerzy¢ i wzbogacic
- moéwi Paulina Pietrucha.

Klientami JCommerce staty sie réwniez m.in.:
Rossmann SDP Sp. z 0. 0., Philip Morris Polska
Distribution Sp. z o. 0., Dolnoslaska Instytu-
cja Posredniczaca, czy Polska Organizacja
Turystyczna. Najnowszym klientem JCom-
merce z branzy finansowej jest Volkswagen
Bank Polska S.A., a w najblizszej przysztosci,
planuje sie rozszerzenie wspétpracy z ING
Bankiem Slaskim oraz Panasonic.

Paulina Pietrucha podkresla, ze firma skupia
sie obecnie najbardziej na rozwigzaniach
klasy Business Intelligence oraz dedykowa-
nych, szczegolnie dla firm z sektora produk-
cyjnego, handlu i ustug. Réwnie intensywnie
wspierane sg dziaty handlu i trade marketin-
gu wielu firm, poprzez wdrazanie systemoéw
mobilnych klasy SFA.

Porzadki dla rozwoju

Méwigc o dziataniach zwigzanych z budo-
waniem grupy kapitatowej, trzeba tez wspo-
mnie¢ o transakcji, ktéra nie doszla do
skutku - kupnie spotki Energoaparatura. Na
wezwanie do sprzedazy akcji, ktére ogtosit
INTROL S.A. pod koniec czerwca 2008 nie
odpowiedziata oczekiwana liczba akcjona-
riuszy. Spétka chciata zapewnic sobie przeje-
cie kontrolnego pakietu - 66% akcji.

Zdaniem Wiestawa Kaprala, najwieksza prze-
szkoda w realizacji tych planéw byt bardzo
rozproszony akcjonariat spotki. Ostatecznie
do transakcji nie doszto - moéwi Kapral. Do-
daje, iz kwestia wiaczenia Energoaparatury
w struktury Grupy INTROL S.A. jest nadal
otwarta.

- Energoaparatura pasowata nam i nadal bar-
dzo pasuje. Dzieki wigczeniu jej do naszych

struktur nasz core business : automatyka,
mogtby przejs¢ wiasnie do tej spétki. Bytaby
to wiec naturalna kontynuacja strategii, po-
legajacej na budowaniu grupy obstugujacej
rynek w sposéb kompleksowy: od kontraktu,
do uruchomienia - méwi Kapral.

Zapewnia tez, ze wbrew komentarzom, ktére
ukazaly sie w prasie w zwigzku z wezwaniem
do sprzedazy akcji, INTROL nie miat zadnych
~wrogich”zamiaréw wobec Energoaparatury.

- Chcielismy te firme dofinansowac i rozwi-
jac. Biorgc pod uwage fakt, iz przez wiele lat
generowata straty, z pewnoscia nie Swiadczy
to na nasza niekorzy$¢ — mowi.

,Porzadki” zwigzane z planami Grupy trwa-
ja tez w Energomontazu Chorzéw Sp. z o.0..
Plany polskiego rzadu zwigzane z rozwojem
rynku energetyki powoduja, ze przed spdtka
otwierajg sie ogromne perspektywy rozwo-
ju, a ona sama staje sie niezwykle waznym
ogniwem biznesowym catej organizacji.

To spowodowato, iz na rozpoczete w 2008 r.
inwestycje na terenie firmy przeznaczono
ostatecznie wieksze kwoty, niz poczatkowo
planowano.

Modernizacja hali warsztatowej przy ulicy
Zelaznej w Chorzowie do 2009 r. kosztowa-
fa spotke 486 tys. zt.; do korica 2010 plano-
wane jest wydanie na ten cel jeszcze 600
tys. zt. Zakup i przebudowa biurowca (przy
ul 16 Lipca w Chorzowie) bedzie kosztowac
ponad 3 min zt., zakup i przebudowa hali
produkcyjnej (pod tym samym adresem) be-
dzie inwestycja rzedu 1,7 min zt. Planowana
jest modernizacja, adaptacja i wyposazenie
NZOZ przy ul Szczecinskiej (spotka oferuje tu
ustugi medyczne we wtasnym NZOZ), na kto-
re wydano juz 600 tys. a ma zosta¢ wydane
jeszcze 100 tys. zt.

Ponadto, udato sie zakupic tez cztery hektary
gruntéw przemystowych na terenie Chorzo-
wa. Spotka zamierza tam rozwija¢ dziatal-
nos¢, wychodzac z zatozenia, ze korzystniej
jest kupi¢ grunti wybudowac zupetnie nowa
infrastrukture, niz remontowac juz istniejace,
zniszczone hale produkcyjne.

Réwnie wazng jak nieruchomosci czescia in-
westycji dokonanych w Energomontazu byty
zakupy maszyn i urzadzen. W okresie 2008 -
2009 firma zakupita specjalistyczne urzadze-
nia (m. in. do spawania orbitalnego i giecia
rur) za 700 tys. zt. Inwestycje planowane na
rok 2010 wyniosa 200 tys. zt. Pienigdze te zo-
stang przeznaczone na kupno specjalnych
suwnic typu TANDEM.

Energomontaz z paleta kontraktow

Walter Odoj, zastepca dyrektora Biura Spotki
ds. Uméw i Kontrollingu przyznaje, ze pro-

blemy, w polskiej gospodarce w 2009 r. miaty tez przetozenie na ryzy-
ko rynkowe dziatania spétki w wielu obszarach m.in. w ograniczeniu
inwestycji i remontéw, gtéwnie w sektorze budownictwa i energety-
ki, niewyptacalnosci kontrahentéw, zmianie cen materiatéw, zmia-
nach kurséw walutowych i stép procentowych.

- To, ze kryzys miat zasieg ogdlny, skutkowato takze ograniczeniem
rynkéw zbytu dla firm tradycyjnie eksportowych, co kompletnie
przeorientowato rynek wewnetrzny, zwigkszajac konkurencje na
kurczacym sie rynku ustug, bedacych przedmiotem dziatania naszej
spotki — méwi Walter Odoj. - Mimo tych zagrozen, spotka zrealizowata
w 2009 r. swdj plan sprzedazy i osiagneta dodatni wynik, zachowujac
biezaca ptynnos¢ finansowa.

W chwili obecnej, na podstawie juz zawartych uméw posiadamy
portfel zleceri gwarantujacy w 2010 r. wysokos$¢ obrotow na pozio-
mie roku 2009 r. - méwi Odoj.

Dodaje, ze aktualnie dla Spoétki najistotniejsze jest, czy wymienione
przez niego zagrozenie w 2010 r. zostang ograniczone, czy sie nasila.

- Na dzi$ obserwujemy ustabilizowanie sie sytuacji w sektorze finan-
sowym, jednak nadal widoczna jest asekuracyjna polityka bankéw
dla wsparcia finansowego przedsiebiorstw. W dziedzinie poprawy
koniunktury, rynek reaguje wolno i za wczesnie jeszcze, aby przewi-
dzie¢ ogélny trend tych zmian -

W tej sytuacji Energomontaz stara sie uniezaleznic¢ od przejsciowych
wahan koniunktury gospodarczej. Sposobem na to jest m.in. scisty
nadzoér nad ponoszonymi kosztami wtasnymi i optacalnoscig wpro-
wadzanych rozwigzan.

Zdaniem W. Odoja, perspektywy dziatania Energomontazu sa ko-
rzystne. - W najblizszych latach spadnie opfacalno$¢ robét dla gér-
nictwa, jednak zapotrzebowanie na wysokospecjalistyczne ustugi
w tym sektorze utrzyma sie. Chcemy, by spétka umocnita swoja pozy-
cje w zakresie ustug realizowanych dla potrzeb energetyki i cukrow-
nictwa — méwi.

Firma posiada mozliwosci wykonawcze i doswiadczenie, ktére prze-
ktadaja sie na realizacje ,pod klucz” specjalistycznych projektow
wielobranzowych, prowadzonych w systemie generalnego wyko-
nawstwa. Dalszy efektywny rozwdj ma zapewnic¢ firmie posiadane
doswiadczenie i mozliwosci wykonawcze, ktére zostaja wykorzysta-
ne do realizacji,pod klucz” specjalistycznych projektéw wielobranzo-
wych, prowadzonych w systemie generalnego wykonawstwa.

O pozycji Energomontazu $wiadczg kontrakty zrealizowane przez fir-
me w 2009 roku.

W sektorze surowcowym, dla potrzeb kopaln spotka wykonata wiele
wysokospecjalistycznych robdt na powierzchni i pod ziemig (gtéw-
nie budowa rurociaggéw szybowych oraz modernizacja zaktadéw
przerdbki, pompowni, stacji odmetanowania itp.). Wéréd najwaz-
niejszych z nich, warto wymieni¢ budowe rurociggdw w KWK Murcki
(KHW S.A.), naprawe kottéw dla KWK Chwatowice(KW S.A.), moderni-
zacje stacji odmetanowania dla KWK Borynia (JSW), czy wykonanie
i zabudowe rurociggéw gtéwnego odwadniania w KWK Wujek (KHW
S.A.) - ten kontrakt zakonczy sie w kwietniu 2011 r.

Catkowita wartos¢ robdt zakontraktowanych w 2009 r. w zaktadach
gorniczych wyniosta ok. 9 min. zt. W roku 2010 Spétka przewiduje
uzyskanie zblizonej wartosci sprzedazy w tym sektorze rynku.

Spotka prowadzita rowniez wazne inwestycje w sektorze energetycz-
nym (zaktady energetyki cieplnej, elektrownie, elektrocieptownie);

taczna wartos¢ wykonanych w 2009 r. zlecer w tym sektorze zamyka
sie kwota ok. 4,7 min zt. Do konca roku (z czego najwiecej w pierw-
szym kwartale 2010) spotka planuje tez zakonczenie w Elektrowni
Rybnik S.A. prowadzonych aktualnie kontraktéw, ktérych faczna
wartos¢ wynosi ok. 2 min zt. Ogétem planowana sprzedaz w 2010 .
dla ER S.A. wyniesie ok. 5 min zi.

Aktualnie , Spoétka jako lider konsorcjum (wraz z dwiema innymi
firmami) oraz jako generalny wykonawca realizuje kontrakt na za-
projektowanie i wykonanie instalacji transportu, magazynowania
i przerébki biomasy dla EC Krakdw S.A. Projekt jest realizowany
w systemie ,pod klucz” : od fazy projektu i wykonania dokumenta-
¢ji technicznej poprzez zakup i dostawe urzadzen i materiatow, wy-
konanie prefabrykatéw, montaz na obiekcie oraz prace pomiarowe,
regulacyjne i rozruchowe. Ogélna wartos¢ kontraktu to 31,4 min zk.

To nie wszystkie projekty, jakie prowadzit Energomontaz Chorzéw.
Réwnie waznym obszarem, w ktérym firma dziata obecnie jest sek-
tor produkcyjno-ustugowy (cukrownie, zaktady przemystu spozyw-
czego). Kontrakt o wartosci 12 min zt., zrealizowany dla PFEIFER &
LANGEN S.A. (przeniesienie srodkéw trwatych do elektrocieptowni
Cukrowni Sroda oraz rozbudowa Cukrowni) zakoAczyt sie w paz-
dzierniku 2009 r. Spétka, jako generalny wykonawca zrealizowata tez
w 2009 r. dwa inne zlecenia dla cukrowni. W 2010 r., Spétka planuje
utrzymac rynek ustug dla zaktadéw cukrowniczych na poziomie 10%
ogolnej wartosci sprzedazy.
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- Prowadzona przez Spoétke dziatalnos¢ in-
stalacyjno-montazowa nalezy do budownic-
twa specjalistycznego, skierowanego przede
wszystkim na potrzeby sektora gdérniczego,
energetyki zawodowej oraz przemystu spo-
zywczego, w tym gtownie w zakresie wytwa-
rzania elementéw ci$nieniowych urzadzen
energetycznych, konstrukcji wsporczych
i nosnych, elementéw wentylacji i klimaty-
zacji, stalowych elementéw konstrukgcji bu-
dowlanych, prefabrykatéw montazowych
AKPiA oraz innych, realizowanych na indywi-
dualne, jednostkowe zamédwienia.

Specjalizujemy sie w duzych przedsiewzie-
ciach modernizacyjnych skomplikowanych
technicznie obiektéw. Nasze dziatania pro-
wadzimy w sposéb kompleksowy, m.in.
w zakresie dostosowania polskiej energetyki
do obowigzujgcych norm z zakresu ochrony
Srodowiska (np. wykonanie instalacji odsiar-
czania spalin) - méwi W. Odoj. - Dynamicznie
rozwijajacy sie sektor energetyki przemysto-
wej i zawodowej jest i pozostanie naszym
strategicznym rynkiem dziatania. Nakfady
inwestycyjne, jakie ponieslismy na moder-
nizacje hal produkcyjnych predestynuja nas
do podjecia zadan, ktére do tej pory byty
zlecane innym podmiotom. Wykorzystujac
wilasne zaplecze produkcyjne zwiekszymy
mobilnos¢ i konkurencyjnos¢. To pozwo-
li nam na wyjscie z nowa ofertg zaréwno
do klienta zewnetrznego, jak i na realizacje
ustug dla potrzeb wtasnego montazu.

Obecnie , Energomontaz koncentruje sie na
poszerzeniu swojej oferty w zakresie pro-
dukcji warsztatowej i ustug montazowych,
remontowych i modernizacyjnych.

Szeroki i wielobranzowy asortyment ustug
umozliwia firmie dywersyfikacje dziatann na
rynku i uniezaleznienie jej od przejsciowych
kryzyséw w poszczegdlnych sektorach go-
spodarki. Wykonujac ustugi o szybkim zwro-
cie kapitatu (energetyka, cukrownie,) moze
realizowa¢ wysokospecjalistyczne, ale i wy-
sokonaktadowe zadania inwestycyjne, utrzy-
mujac w ten sposob silng pozycje w branzy.

Limatherm Sensor sp. z o.0.. -, cel to
kompleksowo$¢

Dynamiczne zmiany zachodza réwniez
w Spétce Limatherm, nalezacej do Grupy
INTROL S.A. Zatozeniem nowej strategii jest
produkcja coraz bardziej zaawansowanych
urzadzen.

Najnowsze inwestycje w Limanowej zwig-
zane sg z automatyzacja proceséw wytwa-
rzania, dzieki ktérym firma chce podnies¢
wydajnos¢ produkcji. Dotyczy to w gtéw-
nej mierze produkcji seryjnej czujnikow
temperatury.

- Mimo, ze kosztéw produkcji nie uda sie
szybko obcia¢, Grupa INTROL S.A. juz ma
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wielu kontrahentéw, ktérzy chca kupi¢ od
niego bardziej zaawansowane technologicz-
nie urzadzenia. Najwiekszy potencjat ma tu-
taj rynek niemiecki, na ktérym do niedawna
dziatata nalezaca do nas firma dystrybucyj-
na Metronex Deutschland — méwi Wiestaw
Kapral.

Strategiczni odbiorcy wyrobéw Limatherm
to firmy z sektora petrochemicznego, ener-
getyki zawodowej i cieptownictwa, che-
micznego, cementowo-wapienniczego oraz
spozywczego.

Sektory te stanowia jednoczesnie grupe
branz najbardziej rozwojowych, duze za-
potrzebowanie zgtaszane jest tez przez
energetyke.

Oferta firmy poszerzyta sie szczegélnie w ob-
szarze pomiaru bezkontaktowego tempera-
tury (nowe modele pirometréw), kalibracji
urzadzen obiektowych (kalibratory z wbu-
dowang wewnetrzng pompka elektryczna)
i pomiaru i regulacji cisnienia (nowa rodzina
przetwornikéw cisnienia). Spoétka z Limano-
wej rozwinefa tez zakres swoich mozliwosci
w obszarze akredytowanego laboratorium
(zwiekszenie dotychczasowych zakreséw
wzorcowan, jak réwniez mozliwosci wzor-
cowania kolejnych typdéw urzadzen). Rozwdj
tych ustug jest podyktowany zapotrzebowa-
niem zgtaszanym przez rynek.

Rok 2009 nie byt fatwy takze dla klientéw
firmy Limatherm Sensor. W grupie firm,
dotknietych przez kryzys znalazly sie m.in.
spétki z branzy hutniczej. Panujaca na rynku
niepewnos¢ skfaniata firmy do odraczania
terminéw zaplanowanych inwestycji.

Wiestaw Kapral uwaza, ze rok 2010 przynie-
sie gospodarcze ozywienie, ktérego sympto-
my s juz wyraznie widoczne, m.in. w fakcie,
ze wiele zaplanowanych inwestycji jest juz
powoli,odmrazanych”.

- Zagrozeniem dla rynku moze by¢ polityka
pracy ,po kosztach”, ktéra prowadzi wiele
firm, znajdujacych sie w podbramkowej sy-
tuacji z powodu kryzysu — przyznaje Kapral.

PWP Katowice Sp. z 0.0. stawia na nowe
technologie

Stowo ,rozwdj” pojawia sie takze w przypad-
ku PWP Katowice - kolejnej, waznej spotki
wchodzacej w sktad Grupy INTROL S.A.. PWP
Katowice produkuje nowoczesne, wysokiej
jakosci urzadzenia dla oczyszczalni Sciekow.
Spoétka w ostatnim czasie inwestuje w nowe
produkty i nowe technologie jednoczesnie
rozbudowujac serwis.

- Nie zamierzamy zmienia¢ swojej strategii
w zakresie dywersyfikacji rynkéw, gdyz po
wprowadzeniu nowych produktéw umoc-
nimy swojg pozycje na rynku oczyszczalni

sciekow komunalnych, a tym samym bez
wiekszych naktadéw bedziemy w stanie po-
waznie powalczy¢ o rynek oczyszczalni prze-
mystowych — deklaruje Pawet Wojcik, Prezes
Zarzadu PWP Katowice.

Jako istotny kontrakt spétki wymienia reali-
zacje Oczyszczalni Sciekéw Bobrek, gdzie
PWP realizuje catg czes¢ technologiczna. - To
dla nas jedna z wiekszych realizacji, jezeli
chodzi o zakres tematyczny i technologiczny
- méwi Pawet Wéjcik.

Dodaje, ze firma negocjuje tez wprowadze-
nie kilku nowych produktéw. - S one jednak
objete prawami patentowymi, dlatego nie
chcemy jeszcze ujawnia¢ szczegétowych
informacji na ich temat. Moge natomiast
zdradzi¢, ze zamierzamy wprowadzi¢ w tym
roku nowatorski system suszenia osadéw
oraz prasoptuczki skratek odpowiadajacy
wymogom nowych Dyrektyw Unii Europej-
skiej przewidzianym na rok 2013 - twierdzi
Wojcik.

Kryzys dotknat PWP tylko posrednio, zarow-
no w ilosci zlecen, jak i ich wartosci, ponie-
waz spétka w wiekszosci przypadkow jest
podwykonawcg dla duzych firm konstrukcyj-
no-budowlanych.

- Na to tez nakladaja sie fatalne przeptywy
pieniezne pomiedzy gminami, gtéwnymi
wykonawcami i podwykonawcami. Dlatego,

ek

z ostroznosci wprowadzamy nowa polityke
co do procedur zawierania uméw — moéwi
prezes Wojcik.

INTROL Sp. z 0.0.. stawia na IT

- Juz od ponad roku trwajg zaawansowane
prace nad nowym systemem CMS obstu-
gujacym nasza strone internetowa. Nowa
strona i nowy, multimedialny katalog pro-
duktéw, zostang oddane w rece naszych
Klientéw w pierwszym pétroczu 2010. Dru-
gim waznym projektem zwigzanym z IT jest
nowy system ERP, usprawniajacy zarzadze-
nie wszystkimi procesami biznesowymi. Te
inwestycje planujemy zrealizowa¢ do korica
tego roku — méwi Jerzy Janota, Prezes Zarza-
du INTROL Sp. z 0.0..

- Istotne z punktu widzenia inwestycji po-
szerzajacych nasza oferte, s prace zwigzane
z doposazaniem naszego laboratorium po-
miarowego. Dzieki nowym zakupom chce-
my zaoferowac rynkowi szerszy wachlarz
akredytowanych wzorcowan aparatury kon-
trolno-pomiarowej — dodaje prezes Janota.

W roku 2009 INTROL Sp. z 0.0 zrealizowat kil-
ka projektéw zwigzanych z budowa duzych
systemoéw pomiarowych: m.in. pomiaréw
przeptywu spalin oraz pomiaréw masy na
tasmociggach. W ubiegtym roku Spoétka do-
starczyfa prawie 300 radarowych miernikéw
poziomu VEGAPULS, z czego znaczaca cze$é
stanowity radary do pomiaru poziomu pro-
duktéw sypkich, czyli te przeznaczone do
najtrudniejszych aplikacji.

Dodaje, ze podsumowujac rok 2009 firma
obserwuje wyrazny spadek obrotéw, spo-
wodowany gtéwnie ograniczeniami inwe-
stycji w polskich firmach. - Jezeli jednak
popatrzymy na wyniki podobnych firm na
rynku europejskim i w USA, mozemy powie-
dzie¢, ze dla nas kryzys nie byt tak dotkliwy
jak tam. Poczatek roku wydaje sie by¢ lepszy
i liczymy, ze w tym roku sytuacja gospodar-
cza bedzie sie poprawia¢ - méwi prezes
INTROL Sp. z 0.0..

Najwazniejszym obszarem dziatalnosci firmy
pozostaje energetyka. - Stawiamy na nig tym
bardziej, ze te gataz przemystu kryzys ominat
szerokim tukiem. Mamy w swojej ofercie
bardzo szeroki wachlarz rozwigzan dedyko-
wanych tej wtasnie branzy i to z nig wigzemy
najszersze plany — moéwi Jerzy Janota.

Kolejne obszary, w ktérych dziata spotka to:
ochrona $rodowiska, branza hutnicza, ktéra
wydaje sie powoli, aczkolwiek wyraznie wy-
chodzi¢ z okresu zapasci.

- Niezaleznie od gatezi przemystu, naszym
celem jest zwiekszanie udziatu ustug w wolu-
menie sprzedazy, przy rbwnoczesnym utrzy-
maniu poziomu typowej dystrybucji. Dzieki
stale zbieranym doswiadczeniom, jesteSmy
gotowi do realizacji coraz bardziej skompli-
kowanych inwestycji w obszarze automaty-
zadji i tutaj upatrujemy ogromne mozliwosci
rozwoju — dodaje prezes.

Jako sukces na rynku zagranicznym mozna
wymieni¢ rozpoczecie wspotpracy z z dwo-
ma niemieckimi producentami specjalistycz-
nej aparatury do przemystowych pomiaréw
przeptywu.. Firma Goerlich dostarcza prze-
ptywomierze elektromagnetyczne, ktére
znajduja zastosowanie przede wszystkim
w gospodarce wodno-sciekowej, ale takze
we wszystkich zakfadach przemystowych,
dla ktérych istotna jest informacja o przepty-
wie. Druga firma - DYNA Instruments specja-
lizuje sie w detekgji i pomiarach przeptywu
materiatéw sypkich np. popiotéw, granu-
latébw tworzyw sztucznych itp.. Istotna dla
INTROL Sp. z 0.0. wydaje sie takze by¢ rozpo-
czeta z poczatkiem roku oficjalna wspétpra-
ca z amerykanska firma VORTEK Instruments
- producentem wieloparametrowych prze-
ptywomierzy wirowych - Stale poszukujemy
partnerdw, ktérzy dysponuja interesujgcymi
rozwigzaniami, i ktérzy moga nam zapropo-
nowac technicznie zaawansowany produkt
i wsparcie — moéwi Janota .

Istotng nowoscig w ofercie firmy jest takze
ustuga pomiaréw weryfikacyjnych przepty-
womierzy. INTROL Sp. z 0.0. jest - najprosciej
to ujmujac - jednym z nielicznych na rynku
aparatury kontrolno-pomiarowej podmio-
téw, ktory daje polskim przedsiebiorstwom
mozliwos¢ sprawdzenia poprawnosci posia-
danej juz aparatury do pomiaru przeptywu.

Spotka stanowi bardzo wazne ogniwo Gru-
py INTROL S.A. (jej obroty stanowia ok. 20%
catej Grupy), odpowiedzialne przede wszyst-
kim za dystrybucje i wsparcie techniczne
produktow. m

Jarostaw Orzet
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